
什么是存款保险？ 

 
 
 

 
 
 
 

保障范围是什么？ 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 偿付限额是多少？ 
 
 
 
 

什么情况下进行偿付？ 

金融知识普及月 
        ——普及金融知识，提升金融素养，共建和谐金融 

存款保险篇 



什么是银行代销产品？ 

 
 
 

银行代销产品，即银行代理销售的由基金公司、保险公司、信

托公司等其他机构设计并承担主要责任的产品，目前常见的银行代

销产品包括基金、保险、信托、国债及贵金属等。 

金融知识普及月 
        ——普及金融知识，提升金融素养，共建和谐金融 

在银行代销产品业务中，隐含个作为代理销售方，发挥营业网

点数量众多、分布广泛等优势，提供产品的销售平台，所承担的责

任与银行自产自销的产品有较大区别。 

代销产品的经营主体分别是基金公司、保险公司、信托公司等

外部机构，因此，基金、保险、信托等产品的设计、投资、管理等

均由基金公司、保险公司、信托公司等外部机构负责。 

银行代销是银行为投资者提供的多层次金融服务方案内容之一，

使投资者能够运用银行平台选择其他经营主体的产品。因此，投资

者在选择代销产品时，不能仅依赖于对银行的了解与信任，更要重

点考察基金公司、保险公司、信托公司等经营主体公司及产品本身

的情况。 

银行代销产品的性质 

正确认知：代销产品宣传中的预期收益或所提及的过往收益等通常

是经营主体公司通过模拟预测或依据历史数据测算得出，产品最终

实现的收益，很可能与其过往收益或预期收益有偏差。 

全面了解：代销产品的产品说明书、合同条款或招募说明书等资料

由经营主体公司提供，其中对代销产品的责任和义务等重要内容有

详细说明，投资者应仔细阅读，全面了解投资产品。 

正视风险：基金、信托、投资型保险等产品是投资产品，投资者既

可能分享投资所产生的收益，也可能面临投资风险，导致本息损失。

投资者应对本人购买的产品承担相应的风险责任。 

交易确认：银行作为代理销售机构，将投资者的买卖交易申请提交

给经营主体公司进行最终确认，投资者应及时查询交易结果。 

收益跟踪：在购买银行代销产品后，投资者可通过查询经营主体的

网站信息、查阅相关产品收益报告或致电产品经营主体公司咨询等

方式，及时跟踪所购买产品的运作表现和收益情况。 

 

重点关注事项 

银行代销产品篇 


